
國立高雄應用科技大學創新育成中心 

簡報人：許盛凱  經理 

日期：106/12/08 

2017 

U-start創意點子meet up 

1 



簡報大綱 
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起因：高應大育成中心輔導介紹 

• 輔導機制 

過程： 整合區域聯盟，提高通路議價籌碼。 

• 中心特色定位 

• 聯盟合作架構 

• 通路開發實績 

結果：輔導實績 

• 獲獎與合作 

• 跨國培育實績 

壹 

貳 

參 
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高應大育成中心輔導介紹 

壹 
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營運模式 

• 找不到正確定位 

• 沒有發展前景 

• 盲目跟隨流行 

資源不足 

• 沒資金 

• 沒技術 

• 沒人力 

市場/行銷 

• 不知道市場在那裡 

• 粥少僧多 

• 無法走出台灣 
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(一)、輔導機制 高應大育成中心輔導介紹 壹 

育成企業問題分析 



資通訊應用 
- 電子商務 
- 企業資源規劃 
- 視覺式系統 
- 地理資訊系統 
- 資通訊軟硬體 
- 數位內容 
- … 

 

轉型與升級 

綠能產業 資通訊應用 

新創企業 

轉型與升級 
- 傳統模具企業 
- 精密機械企業 
- 金屬加工企業 
 

綠能產業 
- 新能源研發與利用 
- 回收再生能源技術 
- 新興與策略性環保技
術 

- 太陽能電池 
- 氫燃料電池 
- 光電材料 
- … 

新創企業 
- 師生及校友創業 
- 微、小型創業 
- 發明專利事業化 

 

2 領 域 

2 類服務對象 
5 

(一)、輔導機制 高應大育成中心輔導介紹 壹 

輔導機制: 2-2-3-1 
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(一)、輔導機制 高應大育成中心輔導介紹 壹 

３ 

階
段
輔
導
機
制 

諮詢診斷
機制 

找出商業獲利模式 
依商業獲利模式 
提供所需輔導協助 

協助連接 
產品與市場 

經營輔導
機制 

行銷推廣
機制 

1 系列教育訓練 1 系列教育訓練 

企業診斷 

SWOT分析 

規劃發展方向 

創業貸款 

企業貸款 

創投天使 

學校老師協助 

研發/技轉相關 

技術 

育成企業協助 

完成小量試產 

國、內外產品通路 

電子商務平台 

國、外參展 

商機媒合 

找出 
利基 

確認 
模式 

政府 
計畫 

銀行 
融資 

研發 
合作 

小量 
試產 

 銷售/ 
外銷 

規劃營運模式 

擬訂發展藍圖 

奠定基礎 資金挹注 技術支援 行銷推廣 
輔     

導     

措    

施 

政府補助 

計畫申請 

輔導機制: 2-2-3-1 

中小企業        中心 2-2-3-1 紮實輔導機制與措施        邁向上市櫃、高營收之路 



 
整合區域聯盟，提高通路議價籌碼 

 

貳 

7 



建構2-2-3-1階段式

之輔導機制 

創新協作平台

之輔導措施 

。連結區域資源 

。擴大輔導能量 

。整合資源 

。開拓通路 
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102年 
新興服務績優育成中心 

經濟部中小企業處 
103年南區中小企業創新育成中心 

整合區域聯盟，提高通路議價籌碼 貳 

中心特色定位 



結合 

育成聯盟企業 

育成/
新創
企業 

產品 

    通路擴展及合作 

拓展
通路 

品質

認證 

產品

包裝 

通過通路優選標章 

加值
輔導 

通路
優選 

遴選 

通路/

創投 

專家/

學者 
網路 

票選 
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消費性電
子產品 

生技產品 

有機產品 

文創產品 

美容保養
品 

整合區域聯盟，提高通路議價籌碼 貳 

聯盟合作架構->通路 

育成交流聯盟(13所)    

南區創新與創業 

育成聯盟(11所) 
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資通訊、綠色產品(500項) 

國立高雄應用科技大學 

國立高雄第一科技大學 

國立高雄大學 

國立中山大學 

南台科技大學 

 

 

 

 

生技醫療、健康照護產品(600項) 
國立屏東科技大學 

高雄醫學大學 

嘉南藥理科技大學 

美和科技大學 

遠東科技大學 

財團法人金屬工業研究中心 

文創商品(350項) 
國立台東大學            國立聯合大學 

台南應用科技大學   樹德科技大學 

崑山科技大學            國立台東大學 

長榮大學 

有機農產品(800項) 

國立屏東科技大學 
國立嘉義大學  
嘉南藥理科技大學  
美和科技大學 

生技產品(美容保養品)(1,600項) 

國立高雄應用科技大學  國立屏東科技大學   國立雲林科技大學           國立台東大學 

國立聯合大學                   國立成功大學           國立高雄大學                  崑山科技大學 

高雄醫學大學                   遠東科技大學           美和科技大學                  國立嘉義大學 

美和科技大學                   台南應用科技大學   嘉南藥理科技大學          樹德科技大學 

育成交流聯盟(13所)    

南區創新與創業 
育成聯盟(11所) 

貳 
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產品盤點 

整合區域聯盟，提高通路議價籌碼 



逐步建構企業所需要的市場通路 

類   型 大 型 通 路 

美容保養品 & 生技產品  

文創商品  

有機農產品  

3C 產品  

整合區域聯盟，提升通路議價籌碼 貳 
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國內實體通路 



整合區域聯盟，提高通路議價籌碼 貳 

通路媒合會 - 誠品集團(高應大、美和科大、長榮大學) 

時間：2014年9月25日(週四) 

地點：高雄誠品(夢時代店) 

通路開發實績 -> 企業與誠品通路媒合會 

高
應
大
與
誠
品
簡
報 

誠
品
提
供
意
見
回
饋 

廠
商
向
誠
品
介
紹
商
品 

誠
品
進
行
商
品
檢
視 
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展售館內部商品陳設 

精品展售館揭牌 
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整合區域聯盟，提高通路議價籌碼 貳 

•場地：屏東市孫立人行館 

•廠商：10家育成企業 

•商品數：30件商品 

通路開發實績->建立國內實體展售點 



育成精品列車展銷活動 

時間：2014年10月25-26日(週六、日) 

地點：高雄大遠百 
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整合區域聯盟，提升通路議價籌碼 貳 

通路開發實績->聯合展銷活動 

展
售
會
活
動
啟
動
合
影 

老
外
民
眾
購
買
與
台
東
店
家
合
影 



 
輔導實績 

 

參 
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發展際通路 參 

資源連結 取得認證 國際接軌 

101年連結育成交流聯盟(I.A.) 
102年促成I.A.與T.G.N.簽署MOU 

103年取得EBN認證 

103年帶領育成交流聯盟進駐
企業，拓展歐洲市場。 

推動步驟 
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2014取得歐盟 E.B.N. EU-BIC 認證- (三年) 
(全國國立大學唯一 ) 

參 (一)、獲獎與合作 發展國際通路 



• T.G.N. 與 K.U.A.S.簽署合作意向書 

• 目的：推動全球商機媒合網站 

• 簽約時間：2014/06/23 

• 預期效益： 

– 協助本中心所建置的全球商機媒合網站 - Venture21.Net 

– 共同協助育成企業快速走向國際市場 
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參 (一)、獲獎與合作 發展國際通路 



• THE SOCIAL FOUNDATION.org 與 K.U.A.S.簽署合作意向書 

• 目的：協助來台跨國培育之招商 

• 簽約時間：2014/06/23 

• 預期效益：國外企業來台 Soft-Landing 
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參 (一)、獲獎與合作 發展與國際通路 

The Social Foundation.org 
主席J.J.與本中心簽約 



項 目 輔導階段 成 果 說 明 

營運模式 諮詢診斷 
 釐清傳統典當流程 

 協助建立二手名牌精品拍賣之商業營運模式 

政府資源 經營輔導 

 101~102年共取得 3 件政府補助計畫，獲補助金額計280萬元。 

 亮點：執行經濟部商業局 102 SIIR 成果優異，受邀請擔任「服
務領 航、創新學堂」成果發表之成功案例分享。 

開發系統 經營輔導 

 103 鑑定系統科學化 

 102 行動即時遠距鑑定服務系統 

 101 智慧型手機 + 精品鑑定專家輔助系統 APP 

創投投資 經營輔導 

 103 申請證劵櫃臺買賣中心之創櫃版 

 103 參加經濟部中小企業處育成加速計畫之資金媒合 

 102 申請經濟部中小企業處10億『國際投資合作』方案 

海外通路 行銷推廣 
 101與英國最大典當集團（Kasshin）進行策略聯盟投資合作簽約 

 102 與日本最大二手精品店(Band Off)策略合作 
 103台歐商機媒合 
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阿邦師(股)公司 - 3 階段輔導機制重點 

參 (二)、跨國培育實績 發展國際通路 
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成 果 說 明 

 海外通路拓展：103/06/21~28 開拓荷蘭、西班牙二手名牌精品收貨管道 

 

 

 

 海外通路拓展：103/06/23 臺、歐商機媒合會 
 

 海外據點：102 進駐北京銀泰中心 

 海外合作： 

•102 與日本最大二手精品店(Band Off)策略合作 

•101 與英國最大典當集團（Kasshin）進行策略聯盟投資合作簽約 

Ancienne 
(名牌手錶

) 

Cotton 
Vintage 
(名牌包) 

Le Swing 
(中價位名
牌包) 

Brechia 
(手錶、珠

寶) 

redbox 
(手錶、名
牌包) 

Le Trevor 
(名牌包) 

Prats 
Joiers 

(手錶、珠
寶) 

Le Swing 
(高價位名
牌包) 

D’OR 
JOIES 

(手錶、珠
寶) 

發展國際通路 

西班牙二手精品市場開拓-阿邦師 

參 (二)、跨國培育實績 
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 公司營業額 

2億3,900萬6億 

 公司員工人數 

6人 39人 

250 % 

 公司資本額 

6,000萬1.5億 250 % 

650 % 

阿邦師(股)公司 

參 (二)、跨國培育實績 發展國際通路 
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成 果 說 明 

 海外通路拓展國家：荷蘭 

 推動產品：資通訊設備 – 光纖轉換器 

 需要客戶：網通設備、安控設備之通路商 

  協助方式： 

•  委託荷蘭 T.G.N. 協助找尋歐洲合適之通路商 

•  時間：2014/10~2014/12 

•  方式：每 2 周三方(KUAS、TGN、金鈺泰)線上討論進度  

 

開拓荷蘭網通設備通路-金鈺泰 

參 發展國際通路 (二)、跨國培育實績 



香港科技園區企業來台Soft-Landing(全國唯一) 

– 昱曦機械高新科技有限公司 

– 來台人員： 

  公司負責人高滿鍇 總經理 

– 時間：2014年8月14日-19日 

– Soft-Landing目標： 

• 國內企業引介與媒合 

• 內燃發動機、高壓技術、液壓動力之研發合作 
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跨國培育實績： 香港       臺灣 

參 發展國際通路 (二)、跨國培育實績 



– 光陽工業（內燃機技術媒合） 

– 正道工業（液壓動力技術媒合）  

– 金利食安科技（高壓殺菌技術媒合） 

與
林
銘
哲
老
師
討
論 

與
光
陽
工
業
討
論 

向
光
陽
蘇
專
員
展
示 

與
正
道
工
業
討
論 
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參 發展國際通路 (二)、跨國培育實績 

香港昱曦機械公司來台 Soft-Landing 



創業課程誘發創業想法 103.6月-通過USTAR計畫     103.11月進駐育成 

播種期 孵育期 成立公司 

衍生公司  
(綠色方舟生技有限公司) 

培育期 

通過教育部USTART計畫  
取得績優團隊肯定 

創新營運模式-互利共生 
與客戶共創雙贏 

技術長  

財務長  

獲得USTART績優創業團隊肯定 
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亮點企業案例說明-學生創業(綠色方舟) 

總醫師陪伴輔導機制 
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感謝聆聽 
敬請指教 

27 


