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發展定位與培育目標
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發展歷程

• 1998.9成立育成中心；1999年規劃興建育

成大樓；2000年大樓正式啟用並整合資源

發展育成與特色系所及產業

• 2014年起整合產學與技轉機制、創新創意

中心、創新創業中心與創新育成中心於研發

處下統籌營運管理，推動校園三創活動
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發展定位

以發展本校育成中心成為一個具有

廠商育成

學生創意

教授創新

的創新與創業之培育基地
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培育目標

• 配合本中心5th育成四年計畫(2017-2020)，

發展資通與光機電相關之ICT技術整合運用

之智慧生活產業與新興服務業

• 智慧生活相關之資訊服務產業

• 跨國網路發展之新興產業與青年創業
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資源整合與核心特色
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在地與區域產業資源整合

• 整合新竹在地創新研發企業(SBIR)，推動
新竹產業聯盟合作機制

• 運用在地異業資源結盟，強化育成輔導能
量，包括金融、會計、法律合作等

• 參與TBIA台灣創新育成聯盟，透過資源
互補效應，發揮企業輔導互補綜效

• 與北科大共同發起北區創新育成聯盟運作
• 參與交大產業加速器合作網絡
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跨國育成資源整合
• 擘劃兩岸三地育成資源整合

– 2010.10與西安創業中心發起共同培育構想

– 2011.3於上海簽訂兩岸三地共同培育框架協議

– 2011.9於西安APEC育成論壇上達成兩岸三地共同培育

網絡帄台與架構

– 2012.9建置漕河涇創業中心共同培育基地

– 2013.5完成上海、天津兩地共同培育協議簽定

– 2013.7建置上海市科創共同培育基地

– 2013.7完成西安市高新區創業園共同培育協議

– 2013.8完成廣州市高新區創業服務中心共同培育協議

– 2014.3完成泉台科技園共同培育協議與培育基地建置

– 2014.7~持續推動共同輔導寄至與軟著陸基地合作計畫
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核心特色

• 由內部向外延伸的青年創業全鏈條

式輔導推動機制，強調以苗圃—育

成—加速器全鏈條式培育模式營運

，建構在地基盤優質創業基地
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執行策略與作法
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執行策略--建立永續特色的營運模式

• 策略
–從校內向鄰近學校及社區擴散創新創業
教育，培養青年創業精神與知能

• 作法
–結合校內創新創業中心與鄰近玄奘及元
培兩校共同推動新竹在地青年創業輔導

• 成果
–已成功促成30餘個創業團隊參與，並成
功衍生6家校園創業企業進駐
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執行策略--建立永續特色的營運模式

• 策略
–結合本校創新創意、創新創業與創新育成
三位一體的機制，從校園創意衍生商品與
服務，輔導衍生青年創業

• 作法
–定期舉辦校內新事業發展講座與產品開發
課程，輔導發明展得獎團隊衍生新事業

• 成果
–輔導2016年俄羅斯發明展競賽金牌團隊針
對機能性烤麵包機專利進行新事業評估
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執行策略--建立永續特色的營運模式

• 策略
– 拔尖地區青年創業個案，並整合資源運用，協
助青創個案加速成長

• 作法
– 透過地區青創顧問輔導以及地方型SBIR青創個
案，遴選具潛力優質青創企業

• 成果
– 透過顧問蒞場輔導邀請進駐案例為舞雲媒體
– 鏈結新竹市地方型SBIR邀請紫焰科技進駐
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執行策略--建立永續特色的營運模式

• 策略
– 拓建青年創業國際合作帄台，提供更多市場探索
機會

• 作法
– 透過海外的共同培育合作基地，提供青年創業團
隊軟著陸共同培育探索海外市場

– 藉由CBIA與國際育成機構鏈結合作

• 成果
– 協助殺價王軟著陸上海漕河涇創業中心並成功協
助其完成在中國大陸申請電子商務ICP執照與相
關合作通路商合作協議簽訂
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執行策略—設計主題與家醫式的駐點
業師輔導機制

• 策略
– 主題式、定點式提供駐點業師輔導與診斷

• 作法
– 邀集包括創業資源佈局、企業經營管理、智慧
財產布局、市場拓展規劃以及財務規劃等主題
式業師輔導資源駐點輔導

• 成果
– 棨豐國際事業有限公司戴禎男總經理(微小企業經營策略)

– 聯緯會計師事務所莊嘉文會計師(財務規劃與公司設立)

– 立琦創新科技股份有限公司張立達總經理(創新研發資源取得)

– 冠亞智財王思儀經理(本校校友，駐點提供智財服務)

– 國發天使計畫辦公室賴荃賢主任(投資與天使計畫輔導)
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執行策略—設計主題與家醫式的駐點
業師輔導機制

• 策略
– 從企業需求端建立業師輔導投入與鏈結機制，
達成資源最佳效率化服務

• 作法
– 推薦企業參與產業加速器計畫導入企業業師，
以中大型企業經營經驗協助創業者解決經營、
資金或市場拓展的難題

• 成果
– 舞雲媒體鏈結台達電子
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執行策略—佈局企業市場拓展機制

• 策略
– 搭建跨國的青創服務帄台系統，提供多方資源，加速
企業快速成長

• 作法
– 以兩岸共同培育機制與軟著陸的配套方案為基礎，為
青創團隊打造市場的鏈結與資金對接的合作模式

• 成果
– 2014年完成上海漕河涇的共同培育基地帄台，提供企
業軟著陸(一年內免註冊企業)方案

– 2015年完成南京浦口區眾創碼頭的創業基地帄台，提
供一站式的服務(辦公空間-人才公寓-生活配套)

– 2016年完成與北京遠見育成的合作帄台，提供台灣青
年創業服務基地，進行市場與資金媒合的試探
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執行策略—佈局企業市場拓展機制

• 策略
– 透過共同培育的合作帄台，定期辦理企業市場對
接合作

• 作法
– 漕河涇創業中心的原創新動力VC對接
– 重慶市科技企業孵化協會潛力企業交流路演
– 北京遠見育成京東自營市場帄台的合作，提供青
創團隊式場鏈結合作

• 成果
– 2015協助肽湛生醫進駐张江藥谷，進行市場拓展
– 2016年已協助殺價王成功在北京設點並募資
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輔導案例分享
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校園創業團隊輔導個案

• 鄉風騎跡股份有限公司

–104.2透過創新創業中心提供創業教育、
工商登記諮詢後，育成中心協助提供相關
設立申請文件，由學生親自前往中辦設立
登記

–本校休閒系應屆畢業生透過技術轉移方式
衍生成立新企業

–以自行車旅遊規劃與執行為主要營運內容

–校友基金評估投資中
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青年創業輔導個案
• 紫焰科技股份有限公司，103.6成立
• 透過地方型SBIR申請輔導，
邀請進駐育成中心輔導

• 針對紫焰需求提供客製化服務
協助申請取得103、104年度新
竹市地方型SBIR計畫補助

• 依據紫焰發展策略，推薦申請
國發天使計劃，獲得250萬補助

• 目前與俄羅斯技術顧問合作中
並透過本校實驗設備驗證產品
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青年創業輔導個案
• 舞雲媒體股份有限公司

• 經由青創駐點輔導邀請進駐

• 以舞雲媒體技術優勢輔導與引

介相關資源，包括引介參與台

灣燈會、台灣旅展等盛會提供公司技術服務，增加
知名度

• 聚焦式協助取得新竹市地方型SBIR補助

• 依據舞雲媒體需求與優勢，推薦參與雲豹育成加速
計畫，與台達電子媒合成功
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兩岸青年創業輔導個案
沛海科技股份有限公司
• 主要從事化妝品、清潔用品開發與生產
• 透過育成中心推薦參與大陸各地台灣名
品展，積極拓展大陸市場

• 透過軟著陸合作機制，進駐上海市科技
創業中心

• 已於105.8於昆明設立分公司據點，除
拓展大陸市場並藉由東協+1策略拓展
東南亞國協市場
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兩岸青年創業輔導個案
• 殺價王股份有限公司
• 以獨特專利的唯一低價拍賣模式運營
• 透過加速器推薦機制參與兩岸共同培育
• 透過資金媒合對接會的辦理，通過漕河
涇創業中心進駐審查，進行6+6的軟著
陸共同培育

• 北京據點成立並在中國大陸進行募資中
• 以台灣為研發中心，向中國大陸進行市
場擴散的電商帄台案例



創新升級的帄台創意實現的園地 創業成功的捷徑



創新升級的帄台創意實現的園地 創業成功的捷徑

簡報完畢
敬請指正

Aska Hsu

wchsu@chu.edu.tw

Line ID:0935243785

WeChat ID:askasheu


